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П

Павел Кобер

Пора углубляться
Добывающие компании и их подрядчики нуждаются в замене устаревшего бурового оборудования и ждут от отечественных 

производителей новые эффективные разработки, не уступающие западным

охоже, в стране удалось пере-
ломить ситуацию с сокраще-
нием инвестиций в геолого-
разведку. По предваритель-
ным данным, озвученным ми-
нистром природных ресурсов 

и экологии РФ Сергеем Донским, затраты 
недропользователей на проведение геолого-
разведочных работ на нефть и газ оценива-
ются в 2017 году в 302 млрд рублей. В 2016 
году они составляли 252 млрд рублей. Так 
что основания говорить о росте интереса 
инвесторов есть.

— К сожалению, надо констатировать, что 
в области геологоразведки в отдельных сек-
торах мы до сих пор существенно зависим от 
зарубежных технологий и оборудования, — 
заметил при этом Сергей Донской. — Пре-
жде всего это касается сейсмической развед-
ки — основного метода изучения структур-
ного строения геологических толщ, а также 
глубокого поискового бурения.

В Союзе нефтегазопромышленников Рос-
сии посчитали: чтобы не снизить объемы 
нефтедобычи, нужно заменить около тысячи 
буровых установок устаревшего типа, а так-
же добавить еще столько же новых комплек-
сов. По силам ли это отечественным произ-
водителям, если к эффективности их обору-
дования в условиях невысоких мировых цен 
на углеводороды заказчики стали предъяв-
лять повышенные требования?

Железо с интеллектом
В Урало-Западносибирском регионе сконцен-
трировано большое число производств буро-
вого оборудования. Наиболее крупные — За-
вод бурового оборудования (ЗБО) в Оренбур-
ге, филиал «Уралмаш НГО Холдинг» в Екате-
ринбурге, «Бентек Дриллинг энд Ойлфилд 
Системс» (дочернее предприятие немецкой 
компании Bentec в Тюмени), Кыштымское 
машиностроительное объединение (КМО), 
Ижнефтемаш (входит в ГК «Римера»).

По информации гендиректора КМО, пред-
седателя Совета директоров группы «Ка-
некс» Александра Канцурова, доля им-
порта на российском рынке бурового обо-
рудования сегодня не менее 70% (лидеры 
— Швеция, Финляндия, Южная Корея, Ки-
тай). Процент российской продукции бу-
дет нарастать:

— Отечественные предприятия посте-
пенно осваивают производство. Развитие 
идет, но очень медленно. Причина — в до-
рогих деньгах, в том, что нужно пройти че-
рез опытно-промышленные испытания (пер-
вый станок стоит в пять раз дороже серий-
ного) и не только дать стоимость оборудо-
вания ниже импортного, но и надежность 
не хуже. К проблемам добавляется отсут-
ствие квалифицированных кадров и осна-
щенных производств. При этом спрос со сто-
роны российских потребителей точно не 
снижается, поскольку все, что было разве-
дано в Союзе, уже освоено, и нужны новые 
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месторождения. Буровые компании гото-
вы покупать качественный отечественный 
продукт, но важно не просто делать железо, 
копировать импортную технику, а предло-
жить новые решения, повысить эффектив-
ность оборудования.

— Убедиться в правильности тех или 
иных решений НИОКР можно только об-
щаясь с теми, кто эксплуатирует буровое 
оборудование, — рассказал гендиректор 
ЗБО Александр Медведев. — К примеру, 
в геологоразведке очень важен образец по-
роды — керн, правильно добытый, порой с 
ориентацией по сторонам света. Мы можем 
это предложить. Мы увеличили диаметр из-
влекаемого керна с 48 до 85 миллиметров, 
но, кажется, его еще надо увеличивать. Для 
этого требуется надежное буровое оборудо-
вание с повышенной грузоподъемностью, 
автоматизированной подачей буровой ко-
лонны, компьютерным контролем параме-
тров. Ведь с ростом диаметра керна увели-
чивается и вес буровой колонны, так что ру-
ками ее не поворочаешь, ошибки проходки 
не исправишь.

Если в отечественной геологоразведке бу-
рят в основном на глубину 300 — 400 ме-
тров, реже 800 метров, то на ЗБО спроек-
тировали и уже производят наземные бу-
ровые установки ZBO с запасом на будущее 
— от 1260 до 1500 метров. Это интересно 
зарубежным заказчикам (из Казахстана, 
Узбекистана), но на предприятии выража-
ют уверенность, что через три-пять лет та-
кое оборудование заинтересует и россий-
ских геологов.

— В своих планах необходимо ориенти-
роваться на потребности крупных заказ-
чиков. Крупнейшие и российские, и зару-
бежные заказчики предъявляют сверхвы-
сокие требования к надежности оборудо-
вания, его сертификации, технике безопас-
ности, комфорту. Это нас дисциплинирует. 
На работу с крупными компаниями я наце-
ливаю все службы завода, — считает Алек-
сандр Медведев. 

Отталкиваясь от интересов крупных за-
казчиков, на ЗБО взяли курс на автоматиза-
цию и увеличение степени «интеллектуали-
зации» буровых систем: когда машины смо-
гут выполнять все более сложные работы, 
включая опасные, это позволит сократить 
затраты на рабочую силу и повысить про-
изводительность труда в геологоразведке. 
Например, применение съемных кернопри-
емников увеличивает производительность 
бурения в полтора-два раза по сравнению 
с обычным алмазным бурением за счет со-
кращения времени спуско-подъемных опе-
раций и возможности вести бурение на боль-
шую глубину при высокой частоте вращения 
инструмента. При этом снижается расход 
алмазов и увеличивается выход керна. Кро-
ме популярной версии наземной буровой 
установки ZBO S15 для высокоскоростного 
алмазного разведочного бурения на твер-

дые полезные ископаемые со съемным кер-
ноприемником завод имеет в своем арсена-
ле ZBO U7 — подземную буровую установ-
ку грузоподъемностью 6,5 тонны. Система 
электронного контроля этой силовой уста-
новки позволяет просматривать основные 
параметры входной электрической сети, вы-
водить на экран полную историю ошибок и 
причин аварийных остановок двигателя, в 
режиме реального времени отображать па-
раметры работы силового электрообору-
дования, просматривать журнал событий.

На данный момент керновое бурение не-
возможно без присутствия человека. Но уже 
сейчас ведущие производители предлагают 
альтернативные решения. В их числе, напри-
мер, компьютерная система управления, ко-
торая обеспечивает полную автоматизацию 
процесса бурения, так как позволяет одному 
оператору выполнять весь перечень необхо-
димых работ. Во втором квартале этого года 
ЗБО намерен представить новую разработ-
ку ZBO U7E (усовершенствованную модель 
ZBO U7), обеспечив базу для перехода к раз-
работке дистанционной буровой установки.

Битва на собственном рынке
В тюменской компании «Бентек Дриллинг 
энд Ойлфилд Системс» констатируют отсут-
ствие заказов на производство полноком-
плектных буровых установок в 2017 году. 
Однако считают прошедший год достаточ-
но успешным. Компания осуществила ряд 
проектов модернизации буровых установок, 
а также выпуск инфраструктурных металло-
конструкций для строительства нефтепере-
рабатывающего завода. Производство рабо-
тало с полной загрузкой. Кроме того, прак-
тически в два раза увеличена служба серви-
са буровых установок и бурового оборудова-
ния (в частности систем верхнего привода) 
в России и странах СНГ.

Тюменский «Бентек» уже с полным осно-
ванием можно считать российским произ-
водителем, поскольку более половины ком-

Российский сегмент 
тяжелых буровых 
установок в 2017 
году продолжил 
сжиматься, 
сократившись на 
34% относительно 
2016 года

плектующих выпускаются в нашей стране.
— Текущий уровень локализации по бу-

ровым установкам составляет 55 — 60% в 
зависимости от комплектности. Из-за ру-
бежа поставляется буровое оборудование, 
произведенное головной компанией, в том 
числе системы верхнего привода, буровые 
насосы и лебедки, ЧРП-контейнеры (систе-
мы частотно-регулируемого привода элек-
тродвигателей переменного тока для буро-
вого оборудования), — пояснил гендирек-
тор «Бентека» Олег Федоровских. — Реа-
лизуем проекты расширения производства 
в Тюмени. В 2017 году приступили к строи-
тельству второй очереди производственно-
го цеха — заготовительного участка, в пла-
нах на этот год — завершение работ.

Олег Федоровских дает позитивный про-
гноз реализации продукции предприятия:

— Учитывая кризисные явления в отрас-
ли в 2014 — 2016 годах, до сих пор актуаль-
на ситуация по минимизации капитальных 
вложений со стороны заказчиков. Но в то же 
время — существует отложенный спрос на 
буровые установки и проведение модерни-
заций действующих установок. Кроме то-
го, со стороны наших клиентов — буровых 
компаний России — остается стабильно вы-
сок спрос на ключевые компоненты буро-
вых установок, такие как системы верхне-
го привода.

Российский сегмент тяжелых буровых 
установок, в котором работает компания 
«Уралмаш НГО Холдинг», в 2017 году про-
должил сжиматься, сократившись на 34% 
относительно 2016 года, но на предприятии 
рассчитывают на скорый перелом негатив-
ной тенденции.

— Вслед за рынком падение объемов про-
даж в 2017 году наблюдалось и в «Уралмаш 
НГО Холдинг», — отмечает заместитель ген-
директора по маркетингу и продажам ком-
пании Владимир Раптанов. — Всего в про-
шлом году было реализовано 12 буровых 
установок, что на 25% меньше относитель-
но 2016 года. При этом объем заключенных 
контрактов в 2017 году превысил показа-
тель предыдущего года на 67%. Таким обра-
зом можно с уверенностью утверждать, что 
с 2018 года нисходящий тренд в сегменте тя-
желых буровых установок изменится и будет 
наблюдаться рост данного сегмента рынка.

Вместе с тем «Уралмаш НГО Холдинг» ис-
пытывает довольно серьезную конкурен-
цию на российском рынке тяжелых буровых 
установок, и прежде всего — со стороны ки-
тайских производителей. Если по техниче-
ским и технологическим параметрам ураль-
ское оборудование не уступает, а во многом 
и превосходит китайские аналоги, то предло-
жения по финансированию, кредитованию 
поставок со стороны китайцев до недавнего 
времени были более привлекательны для за-
казчиков. Однако ситуация меняется.

— В прошлом году Фондом развития 
промышленности РФ принята программа 
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льготного финансирования лизинга, ко-
торой уже воспользовались многие из на-
ших заказчиков. С целью повышения кон-
курентоспособности разработаны различ-
ные программы лизинга бурового обору-
дования. Гибкая ценовая политика с ин-
дивидуальным подходом к каждому заказ-
чику также нацелена на повышение при-
влекательности оборудования «Уралмаш 
НГО Холдинг» для заказчиков, — сообщил 
Владимир Раптанов.

В соответствии с тенденциями рынка и 
требованиями заказчиков на предприя-
тии постоянно разрабатывают новые ви-
ды продукции. Например, в 2018 году бу-
дет изготовлена новая система верхнего 
привода грузоподъемностью 450 тонн, но-
вый буровой насос мощностью 1180 кВт 
с уменьшенными габаритами. В процессе 
разработки — системы верхнего привода 
грузоподъемностью 250 и 500 тонн, мо-
бильные буровые установки грузоподъем-
ностью 250 тонн, оборудование для мор-
ских буровых платформ.

Отечественный рынок бурового оборудо-
вания в 2017 году просел не во всех сегмен-
тах. Так, нефтяные компании стали активно 
обновлять парк буровых ключей — реали-
зовать отложенный спрос 2016 года. Благо-
даря этому объемы производства в данном 
сегменте нарастил Ижнефтемаш. Это пред-
приятие, испытывая сильную конкуренцию 

со стороны тех же китайских производите-
лей, тем не менее, заняло в 2017 году 65% 
российского рынка буровых ключей, изго-
товив более 110 единиц оборудования (все 
буровые ключи были поставлены россий-
ским заказчикам).

— За 2017 год завод Ижнефтемаш на-
растил выручку от реализации нефтепро-
мыслового оборудования на 25% относи-
тельно показателя 2016 года, — расска-
зал исполнительный директор предпри-
ятия Сергей Березин. — Выручка вырос-
ла сразу по нескольким направлениям: по 
муфтам для насосно-компрессорных труб 
— на 36%, штанговым насосам — на 35%, 
приводам штанговых насосов — на 62%. 
Лучшую динамику показал сегмент буро-
вого оборудования — 220%. Рост выручки 
Ижнефтемаша в этом сегменте обуслов-
лен реализацией крупных контрактов на 
поставку автоматических буровых ключей 
для ведущих нефтяных компаний России. 
Сейчас на заводе завершаются производ-
ство и подготовка к опытно-промысловым 
испытаниям нового бурового ключа с ги-
дравлическим приводом.

Российские производители бурового обо-
рудования почувствовали оживление спроса 
и активно инвестируют в новые разработки. 
Цель — потеснить в самое ближайшее время 
на отечественном рынке европейские и ки-
тайские компании.                                            ■

Предложения по 
финансированию, 
кредитованию 
поставок со 
стороны китайцев 
до недавнего 
времени 
были более 
привлекательны 
для российских 
заказчиков
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